
 Wir sind ein innovatives, familiengeführtes Technologieunternehmen mit 
Sitz in Leonberg bei Stuttgart und europäischer Marktführer im Bereich 
Schwingungsisolierung. Unsere Lösungen kommen überall dort zum Ein-
satz, wo Präzision und Stabilität entscheidend sind – vom klassischen 
Maschinenbau bis zu High-End-Anwendungen in Forschung und Industrie.

Sie übernehmen als 

Ihre Aufgaben
•	Betreuung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 
•	Eigenständige Neukundenakquise im Zielmarkt, Dokumentation im CRM-System
•	Analyse kundenspezifischer Anforderungen, technische Auslegung und Entwicklung individueller Lösungen 
•	Erstellung und Verhandlung von Angeboten und Verträgen 
•	Steuerung und Begleitung von Kundenprojekten 
•	Enge Zusammenarbeit mit Technik, Innendienst und Management
•	Präsentation unserer Produkte bei Kunden und auf Messen

 
Das bringen Sie mit

•	Technisches Studium (z. B. Maschinenbau, Wirtschaftsingenieurwesen) oder vergleichbare Qualifikation 
•	Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger, technischer Produkte 
•	Bereitschaft zur Reisetätigkeit im Vertriebsgebiet (Berlin, Magdeburg, Jena, Dresden)
•	Analytisches, lösungsorientiertes Denken im Umgang mit komplexen technischen Anforderungen
•	Begeisterung für technische Lösungen und Kundenberatung 
•	Verhandlungssicherheit und überzeugendes Auftreten 
•	Strukturierte, selbstständige Arbeitsweise
•	Fähigkeit, sich schnell in neue Themen einzuarbeiten
•	Wohnsitz im Vertriebsgebiet Ost oder hohe regionale Präsenzbereitschaft

Das bieten wir
•	Eigenständiges Vertriebsgebiet mit Gestaltungsspielraum
•	Hohe Eigenverantwortung bei flexibler Arbeitsgestaltung
•	Fixgehalt + leistungsorientierte Provision 
•	Firmenwagen (auch privat nutzbar) 
•	Moderne Arbeitsausstattung
•	Intensive Einarbeitung und Schulung durch erfahrene Kollegen 
•	Schnelle Entscheidungen und kurze Wege 
•	Wertschätzung und Zusammenarbeit auf Augenhöhe
•	 Umfangreiche soziale Leistungen und Benefits

Klingt nach Ihrer nächsten Herausforderung?
 
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellungen und Ihres frühestmöglichen 
Eintrittstermins.

Bilz Vibration Technology AG
Personalabteilung
Böblinger Straße 25
D – 71229 Leonberg
karriere@bilz.ag

Bei Rückfragen kontaktieren Sie Frau Carmen Turiano unter Telefon +49 7152 3091-21 oder per Mail turiano@bilz.ag.

TECHNISCHER VERTRIEBS-
INGENIEUR IM AUSSEN-
DIENST (m/w/d)

www.bilz.ag

ein etabliertes Verkaufsgebiet im Osten Deutschlands (u. a. Sachsen, Brandenburg, Sachsen-Anhalt, Thüringen, Berlin, 
Mecklenburg-Vorpommern) und entwickeln es eigenverantwortlich weiter. Sie bauen langfristige Kundenbeziehungen auf, 
erkennen Potenziale, entwickeln neue Geschäftsmöglichkeiten und begleiten Projekte von der Idee bis zum Abschluss.

https://www.bilz.ag/unternehmen/jobs-karriere/#benefits

